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EL PERUANO MARTIN POLO SE ENCONTRO EN ALEMANIA CON EL INTERES POR CONOCER MAS LAS
CULTURAS DE LATINOAMERICA Y COMENZO A DAR CLASES DE ESPANOL. EN EL 2003 ABRIO SU PRIMER
LOCAL Y HOY TIENE CINCO SEDES DONDE YA SE ENSENAN OTROS IDIOMAS.
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“Tuve mucha sue

» JULIO ESCALANTE ROJAS

Sprachschule Aktives

unnombrequesuena

bien enaleman, pero

en espafiol no, seria
algo asi como Escuela de
Idiomas Activa”, dice Mar-
tin Polo, un peruano que a
fines delos ochenta viajé a
Europa sin tener nada cla-
ro, pero que con el tiempo
supo a qué dedicarse para
cubrir una necesidad delos
alemanes enamorados de
Latinoaméricay su cultura:
dar clases de espafiol.

Alos 19 afos viajo a Espa-
fnayluegoaAlemania.;Qué
pasoesosprimeros afos?

Yo estudiaba Administra-

cionde Empresasen IPAE,
perono estaba muy bien en
los estudios y mi hermana
queviviaen Espafiameinvi-
toaviajaralla. Llegué a Bar-
celona y me encanto. Dije
quenoqueria estudiar, sino
trabajar por un tiempoy ver
qué pasaba. Alli conociaun
argentino, de quien mevolvi
muyamigo. Suplaneraira
Mtnich yloacompaiié. En
esta ciudad habfa muchos
peruanos que habian salido
del Pert, luego del primer
gobierno de Alan Garcia.
Comencé atrabajar enuna
imprentay luego decidies-
tudiar asistencia social. Tu-
ve muchos trabajosala par
de que estudiaba. Cuando
acabéla carrera me casé con

una chica polaca.

¢ Por qué decidio estudiar
asistencia social? ;En qué
momento comienza a en-
senharespanol?

Estuve un afio de ilegal en
Alemaniayvivi de cercalos
problemas del migrante
latino. En esos tiempos ha-
bia un colegio que también
servia de alojamiento para
latinoamericanos y todos
los ilegales dormiamos en
la cocina y nos visitaba una
asistente social que nos re-
galaba cupones para poder
comer. Me gusté mucho su
trabajo porque ayudabaala
gente. Hastaahora me en-
cantarfa trabajar en eso, pe-
rose ganaba muy poco. Fue

NOMBRE Martin Polo
EDAD 42 afios

CARGO Gerentegeneral
ORGANIZACION Sprachs-
chule Aktiv es uninstituto
deidiomasconcinco se-
desenAlemania; tresen
Munich, unaen Francforty
otraen Freising. Lasclases
incluyen salidasengrupo
parahablarcon mayorsol-
tura. “Yanoensefio, me
gustabahacerlo, ahora
tengo poco tiempo. Pero
siempre medoy misesca-
padasysalgoadiversas
actividades conlos alum-
nos”, dice Polo.

VOLVER.
“Cada dos
anos visito
Lima, pero ya
tengo pocos
amigos agui”

»
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por esa razén que para su-
mar mas ingresos comencé
adarclases de espaiiol para
alemanes. Erantiemposque
lasalsay el merengue se po-
niande moda. La gente via-
jabaaCentroamérica,a Cu-
bayquerfanaprender espa-
fol. Viquepodiaaprovechar
ese momento, ese hueco
que habia en el mercado. Y
comencé dando clases par-
ticulares, solo los sdébados
y domingos, poniendo un
avisoenel periédico.

¢lbaacasasyoficinas?

Si, la gente mellamaba yyo
iba. Pero luego decidi dedi-
carme amedio tiempoy al-
quilé un sétano (en Alema-
nia se pueden usar como

oficinas) ytuve mucha suer-
te de que me fuera bien, la
gentese pasabalavoz. Salia
con mis alumnos todas las
semanas a locales de m1i-
sica latina a bailarsalsa. En
ese s6tano solo entraban 4
alumnos, perofuisumando
horarios diferentes. Tenia 3
o4 horarios al diay de todo
me ocupaba yo.

&Y comodaelsaltodecla-
sesenunsétano atenerun
instituto?

Luego deunafio,enel 2003,
invertiun pocomasdedine-
royalquiléunlocal. Comen-
cé poco a poco a dar clases
deitaliano. Mucha gente de
Mnich vaa [talia, porque
esta cercade Venecia, enton-
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ces funcioné muy bien. Eu-
ropa es tan pequefio y todos
los paises estan cercaquela
gente quiere aprender idio-
mas. Dos afios y medio des-
pués de ese primer local ya
tenia tres sedes en Mnich.
Luego abri unaen Freising
y otraen Francfort (hace un
afo), pero la idea nunca ha
sido convertirnos en una fa-
bricade idiomas, sino man-
tenerun tratocercanoconlos
alumnos. Tenemos planes
deabrirunlocal masen M-
nichyotroen Hamburgo.

¢Cuantoinvirtié para
comenzar?

Casinada. Tuve mucha
suerte porque Mniches ca-
risimoyyo pagué 500 euros
porelalquiler de mi primer
local. Tenia cuatro aulas. Yo
habia sido el tinico profesor
hasta ese momento, peroya
con el local contraté a una
profesora deitaliano.

¢Qué tan dificil fue para us-
ted aprenderelaleman?

Lapronunciaciénes compli-
cada, la gramatica no tanto.
Me cost6 un afio aprender-
lo. Cadavezlohablopeor, ya
quenuestraescuelaes ahora
tan internacional (risas).

¢Qué tan complicado era
ensefar espaiiol a alema-
nes? ;Establecié una me-
todologiaparallegaraellos?
Hicimos un libro para los
alumnos. Porque lo que
quiere la gente es hablar.
Ellibro estd disponible en
Internety es gratis. En tres
meses pueden ya comuni-
carse, viniendo a clasesuna
vez porsemana. Hayescue-
lasqueletoman masimpor-
tancia ala gramatica, noso-
tros vamos por la comuni-
cacion. Eltiempodeestudio
es libre. Ofrecemos cursos
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HAZ DE TU PEQUENA EMPRESA
UN GRAN NEGOCIO

SPRACHSCHULE AKTIV

EN COMPANIA. Profesores de diferente nacionalidad dictan clases a pequefios grupos.

particulares enlo que uno
arma su horario, tenemos
cursossolo para parejas, cla-
sessololos finesdesemana,
clases enempresas. Lami-
tad de nuestros clientes son
empresas. Es gente que no
tiene tiempoyprefierenque
nosotros vayamos a sus ofi-
cinas. También damos cur-
sosonlineatravés de Skype.

&Y ahoracuales sonlosidio-
mas con mayordemanda?
El espafiol sigue siendo el
numero uno. Después vie-
neel alemdn para extranje-
ros que viven aqui. Luego
elrusoantes queel francés.
También el chino, aunque
no tanto como en el Per,
que por lo que me cuentan
estimuydemoda.

&Y cualesel principalmotivo
de estudiodel espaiiol?

La mayoria tieneentre 25y
35afios y estudian idiomas
como una necesidad de
su trabajo. Y también por
viajes, en especial la gente
menor de 25 afios que quie-
re venir a Sudamérica por

Con lo aprendido en IPAE, tengo
conocimiento claro de negocio que dirijo y
maotivo a mis colaboradores para dar un
excelente servicio

Leidy Orué, DNl 10196815

Administradora Cebicheria Piscis - Los Olivos

3.200

ES EL PROMEDIO
ANUAL DE ALUMNOS
QUE TIENE LA
ACADEMIA DE IDIOMAS
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PROFESORES
SOLAMENTE ESTAN
CONTRATADOS A
TIEMPO COMPLETO.

unas semanasy hacenun
curso intensivo para comu-
nicarse conlo basico: pedir
un café, preguntar cuanto
cuesta. Tenemos cursos de
unavez por semanay cada
ciclodura 3 meses. Enesta
modalidadllegaral nivel su-
perior aun alumno le toma
tres aflos. Somos unadelas
pocas escuelas certificadas
porel Gobierno Alemén.

¢Porqué son certificadas?

Tienes que cumplir una se-
rie de requisitos. Tener un
local adecuadoyamplio. Los
profesorestienen que haber
estudiado y tener un titulo
para ensefiar. Te evalaian,
vienen a ver como das las
clases, los alumnos evaltian
alos profesores. Cada afio
debemos cumplir conello.

¢Cuanto personal tiene su
escuela?

Tenemos 73 profesores
contratados en Munich,
peroen todo Alemania hay
2000 profesores conlos que
podemos contar. A quienes
en alglin momentos nos

han enviado sus curriculos
les decimos que no tene-
mos trabajo ahora, pero po-
demos tenerloluego. Silos
necesitamos los llamamos.
Por ejemplo hay sefioras
que han estudiado pedago-
gia, yestan dedicadas asus
familias, peroquieren tener
un ingreso parasus casas, a
veces las llamamos cuando
necesitamos profesores.
Tenemos sedesen tres ciu-
dades pero nuestro servicio
esparatoda Alemania. Sial-
guienen Hamburgo quiere
tomar clases, vemos nuestra
base de datos yllamamosa
un profesor en esa ciudad
paraqueseencarguedel tra-
bajo. Tener locales te cuesta
muchodinero. Yosoyel tini-
co propietario pero quien
administra el dineroes mi
esposa (risas).

¢Los institutos de idiomas
funcionanasiporlogeneral?
El mio fue uno delas pione-
ros. Creo queeseesel futu-
1o, quela gente se reina en
grupo pequetios, soliciten
un profesor, paguen entre
todos porlasclasesylas pue-
den tomar en sus oficinas o
casas.

¢Cuandoestabayaestable-
cido en Alemania creiaque
ahi estaba sufuturo o pen-
sabaregresaral Perii?

Alinicio siqueriaregresar.
Porahoraestoy bien vinien-
do cada dos afios. De repen-
te algtin dia regrese y me
quedeaquicon miesposa,a
ellaleencantael Pert.

Sus hijos son alemanes, pe-
ro, iquérelacion tienen hoy
conel Peri?

Elloshablanespafiol. Cuan-
do Claudio Pizarroy Paolo
Guerrerojugaban en el Ba-
yer Muinich mi hija era fa-
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natica de Guerrero. Tenia
unposterensu cuartoyjun-
tosibamosaverlospartidos.
Ellasesiente peruana, siem-
prelodice, porque cuando
llega de vacaciones aquila
engrien, aqui hay mucho
calorhumanoy eso no hay
en Alemania.

¢Hoy tiene otros negocios
enparalelo?
Hacedosafiostengounaem-
presadevisitas guiadasenes-
pafiol por Mtnich .Sisigue
funcionando bien, ya que-
remos ampliar a otras ciu-
dades como Berlin. Vamosa
lanzaruna pagina web para
anunciar eventos y negocios
delatinosen Alemania.

¢Laculturalatinasigue sien-
do muy fuerte en Alemania?
Si. Y es muy bien vista. Los
alemanes viajan mucho.
Les encanta Espafia y lue-
go vienen a Latinoameéri-
ca. Muchas personas que
conozco regresan con bue-
nos comentarios, cuentan
anécdotas de que no encon-
traban hoteles y les dieron
hospedaje en casas. Allala
miusicalatina es un ‘boom’.
Cuando yollegué habia dos
o tres locales y ahora en-
cuentras en cada esquina.
Donde yo vivo, que es fuera
de Mtnich, unos albaneses
han puestounlocal. Noha-
blanespafol perosabenque
esunaoportunidad denego-
cio.Unnombrelatinoenun
negocio te llena el local. So-
bretodosies unrestaurante.
Alld deberfair Gaston. A

Martin Polo participo estasemana
enel Encuentrode Peruanos
Emprendedoresy Exitosos
Residentesen el Extranjero,
organizado porla ONG Anna Lindh.

GESTION DE PEQUENOS
NEGOCIOS

GESTION DE
RESTAURANTES Y AFINES

CHARLAS INFORMATIVAS
28 DE OCTUBRE Y

4 DE NOVIEMBRE

INSCRIBETE EN:

WWW.IPAE.EDU.PE i
INFORMES EN NUESTRAS SEDES: ACCION
PueeLo LiBre: T 417-4000 EMPRESARIAL
Surco: T417-5700

Lima NorTe: T531-8787




